
Hot Sale 2026, en foco
Mayo 2026



Fuente: Meltwater
Período analizado: 01/05 – 17/05 (2025 vs 2026)

La reciente edición del Hot Sale 2026 registró menos “interés” en las redes e internet en 
general que en 2025.
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Menciones en redes y sitios de noticias 
Términos buscados: Hot sale / Hotsale

2025 2026

11/5: Comienzo Hot Sale 2026

12/5: Comienzo Hot Sale 2025

Total menciones 2025 Hot Sale (12/5 al 14/5): 30.038
Total menciones 2026 Hot Sale (11/5 al 13/5): 13.629
Variación: -55%

Al comparar el Hot Sale 2026 vs 2025, considerando la misma cantidad de días, el volumen 
de “conversación digital” fue significativamente más bajo este año (un 55% menos). 
La fecha clave es el primer día del evento, que concentra entre el 45 y el 50% de las 
menciones de los tres días. En 2026 el máximo fue la mitad de lo alcanzado en 2025.



Fuente: Meltwater
Términos: Hot Sale, Hotsale.

Al analizar la conversación en torno al evento, la misma se puede organizar en torno a cuatro ejes principales:
Se expande el uso del término a áreas no asociadas en clave cómica (caso fútbol, psicología). Otras plataformas o 

aplicaciones de compra (caso Cheaf, Shein, ML) usan el término para aprovechar el momento. Surgen comentarios que 
resaltan los beneficios y comentarios detractores que los ponen en duda.

Humorísticos Plataformas A favor En contra



Hot Sale logró activar el tráfico asociado a las compras electrónicas, incrementándolo un 76% 
respecto del promedio. 

El primer día del evento registró el máximo de visitas.
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Tráfico diario de los principales sitios (1) de compra on-line. Mayo 2026

Las visitas tienden a concentrarse en mayor medida en torno al primer día del evento. Estos picos muestran consumidores muy 
analíticos, que están buscando precios competitivos, variedad de productos y financiación.

Electrodomésticos fue la categoría más visitada seguida por indumentaria y calzado. 

(1) Sumatoria de Mercado Libre, Cetrogar, Fravega, Megatone, Naldo, Rodo, Adidas.com, Coppel, Gafa, Drean, .Inelro.
(2) Variación porcentual calculada respecto del promedio de tráfico del período previo (1/5 al 10/5).
Fuente: Similarweb / CACE

Top 5 categorías más visitadas en 
Hot Sale 2026  (CACE)

Top 1 Electrodomésticos

Top 2 Indumentaria y Calzado

Top 3 Muebles y Deco Hogar

Top 4 Viajes

Top 5 Deportes

Incremento de tráfico en Hot Sale: 76% (2)



Se tomaron anuncios en cuyo tema se incluía el término “Hotsale/Hot sale” tanto para radio como televisión. 
Fuente: Ibope.

La visibilidad en medios del evento no registró cambios significativos de un año a otro en lo que 
hace al total del esfuerzo. Sin embargo, sí hubo modificaciones en la distribución temporal. 
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Visibilidad del evento en medios
Cantidad de anuncios asociados al término Hot Sale/Hotsale

2025 (Hot Sale 12 al 14/5) 2026 (Hot Sale 11 al 13/5)

11/5: Comienzo Hot Sale 2026
1.014 anuncios

12/5: Comienzo Hot Sale 2025
901 anuncios

En 2026 la presión en avisos registró cambios de índole estratégica respecto de la edición 
anterior; se reforzó en forma significativa “la previa” y el primer día del evento. De los tres 
días del Hot Sale el primero se llevó casi el 40% de los avisos.

Anuncios 2025 2026 Var%

Previa 556 1028 85%

Hot Sale 2998 2771 -8%

Post (3 días) 1708 1284 -25%

Total 5262 5083 -3%
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